
盛況につき、第２弾開催決定！

～ なぜ今、あらゆる業界でホームページを
活用した営業手法が確立されているのか ～

※このような経営課題・問題意識をお持ちの方が対象です。

□新規開拓の営業手法を模索している
□新しい事業を検討している
□将来有望な取引先になる可能性のある企業と接点を持ちたい
□自社の業種にホームページが必要かどうかわからない
□今あるホームページがなぜ仕事につながらないのかわからない
□アフターフォローのしっかりとした制作会社が見つからない

これらの問題解決の経営判断基準と、ホームページを仕事につなげるための８要素をご紹介させていただくセミナー内容です。

≪株式会社フォーバル
「ＷＥＢアドバイザーズ」紹介≫
制作実績7,000社、運営コンサル1,000社の実績をもつ
ＷＥＢアドバイザーズは、中小・中堅企業に対してWebを手段とした経営に
直結するソリューションを展開しています。
年間15,000人以上の経営者からご相談をいただき、2009年現在、
ホームページ制作実績 7,000社以上、
ＳＥＯ成果報酬サービス提供社数 2,600社以上、
インターネット広告サービス提供社数 1,000社以上、
の実績に至ります。組合など各種団体や大手保険会社、
全国の商工会議所でのセミナー講師も務めさせていただいております。

新規開拓・取引先拡大・販路拡大を
狙いたい企業の経営者様を応援します！

●開催日時

平成２７年１月２０日(火)
１８：００～１９：３０ 〔開場１７：３０〕

○ホームページ戦略完全初心者向け
○中小企業経営者様向け
○２代目３代目中小企業経営者様向け

経営者様のための 『成功するホームページ活用』 セミナー

「仕事につながる」 ホームページのポイントが明確になる！

新たなイノベーションと熱いモチベーションでお客様の
課題に応えていくことが、次世代経営コンサルティング
のフォーバルならではのミッションです。

●開催場所：市民フロア
横浜新都市ビル（横浜そごう）9階

TEL： 045-465-2611

【予約制】裏面ご記入後、お申込はこちらへ 045-250-6355

●開催日時
１月２０日(火) 
１８：００～１９：３０ 〔開場１７：３０〕

●料金／無料
定員／１５名

特別無料セミナーのご案内


